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O czym jest ta prezentacja?

- Co to jest „blitzscaling” 
- Fintech vs. „blitzscaling” 
- Revolut vs. „blitzscaling”



Reid Hoffman

- Przedsiębiorca 
- Inwestor, autor 
- SocialNet (1997) 
- PayPal (2000-2002) 
- LinkedIn (2002-2016) 
- Graylock Partners (2010-) 
- Inwestował w Airbnb, Facebook 
- Palo Alto, Stanford, Oxford (1.9b$)

„Jeśli nie jesteś  
zażenowany  

pierwszą wersją  
swojego produktu,  

uruchomiłeś ją  
zbyt późno”  

 
- Reid Hoffman 



Czym jest „blitzscaling”

- Startup i co dalej 
- Jak nadążyć za wzrostem? 
- Szybkość czy efektywność? 

- Blitz: wszystkie środki, od razu 
- Scaling: zmniejszaj turbulencje 

- Szybkość kosztem: „na czuja”, 
nietrafione inwestycje, pożary



Po co „blitzscaling”?

- Duża potencjalna wygrana 
- Ostra konkurencja 

- Airbnb: $7m, 40 os, 1 biuro (2011) 
- Wimdu: $90m, 100s os, 20 biur EU  

- Rocket chce 25%, Airbnb odmawia 
- Airbnb: $112m, 9 biur, 10m r (2012)



Fintechy odpowiedziały na trzy trendy

Source: http://www.kpcb.com/internet-
trends

3.4M 30% 8.25 s

http://www.kpcb.com/internet-trends
http://www.kpcb.com/internet-trends


I trzy słabości usług finansowych  
(dot. gł. zachodniej Europy)

PodstępneNiewygodneDrogie



Wymiana walut
za darmo

Wysyłaj i proś
natychmiast i za darmo

Wydawaj i analizuj
za darmo

I obiecały, że będzie łatwiej, taniej…



…bezpieczniej i pod kontrolą



Urosły lokalnie. To kiedy „blitzscaling”?

- Okazja: globalne 
przelewy p2p 

- Konkurencja: jest 
- Niepewność: jest



Revolut



Własne sieci i zasięgi



Sieci partnerów 



Prosimy o pomoc użytkowników 



Design. Można bezpiecznie pokazać



Wiralowość i zabawa



Nie musi być drętwo, GIF-y

Co piąty przelew z Revoluta  
jest z GIF-em



Jesteśmy  
transparentni



I dostępni



Słuchamy użytkowników 



Chętnie odpowiem na pytania :)
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